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クラウド営業支援ツール「ネクストSFA」がビジネスチャット 

「Chatwork」との連携を開始、セールステックを加速 
 

 株式会社ジオコード（本社︓東京都新宿区、代表取締役社⻑︓原⼝⼤輔、証券コード︓7357、以

下「ジオコード」）は、当社が開発・提供するクラウド営業支援ツール「ネクストSFA」とChatwor

k株式会社が提供するビジネスチャット「Chatwork」との機能連携を、2021年3月23日(火)より正

式に開始いたしました。 

 

 
 

■ 機能連携の概要                                     

 営業支援ツールは、主に営業活動における商談・顧客情報の管理を目的に利⽤されます。 

 ビジネスチャットは、主に業務上のコミュニケーションの活性化や⽣産性の向上を目的に利⽤され

るコミュニケーションツールです。 

 今回の連携により、営業支援ツール「ネクストSFA」にて商談・顧客情報の更新が⾏われた際に、

更新情報をビジネスチャット「Chatwork」上でタイムリーに展開し、営業メンバー同士でチャット

ツールの特性を活かした円滑なディスカッションやアドバイスを即座に⾏うことが可能となりまし

た。なお、更新情報の通知は、「ネクストSFA」にアカウント登録していない「Chatwork」ユーザ

ーでも受信することが可能です。 



 

 ネクストSFA内で以下の情報が更新された場合に、Chatwork内でタイムリーに通知されます。 

 

 企業情報 ／ アプローチ情報 ／ 案件情報 ／ 受注情報 ／ 予定情報 ／ タスク ／ お知らせ ／ 日

報・週報・月報 ／ 情報の削除 など。 

 

 
（ネクストSFA内でのChatwork通知設定画面） 

 

 

 



■クラウド営業支援ツール「ネクストSFA」について                      

 「ネクストSFA」は、⾒込み顧客の管理から商談履歴の管理、さらに案件成⽴後の顧客管理までの

⼀連の営業プロセスを⾒える化して効率的に管理できるクラウド業務支援ツールです。 

 ⾒やすさと使いやすさを重視して開発されているため、短期間かつ低コストで容易に導⼊すること

が可能です。 

 2021年3月現在、初期費⽤およびサポート費⽤は無料となっており、期間を限定した無料体験版も

ご利⽤いただけます。 

 また、「ネクストSFA」を利⽤いただくお客様の利便性の向上を目的として、これまで多様なツー

ルとの連携を実現してまいりました。 

 

 主な連携済みのツールは以下のとおりです。 

 ●Marketo（アドビ株式会社のマーケティングオートメーションツール） 

 ●クラウド会計ソフト freee（freee株式会社の会計ソフト） 

 ●Sansan（Sansan株式会社の法⼈向けクラウド名刺管理サービス） 

 ●マネーフォワード クラウド請求書（株式会社マネーフォワードの請求書作成ソフト） 

 ●LINE WORKS（ワークスモバイルジャパン株式会社のビジネスチャット） 

 

 【ネクストSFA サービスサイト】https://next-sfa.jp/ 

 

 

■ Chatwork株式会社について                                

 「働くをもっと楽しく、創造的に」をコーポレートミッションとして掲げるChatwork株式会社

は、国内利⽤者数No.1*のビジネスチャット「Chatwork」の提供を主⼒事業として展開していま

す。「Chatwork」は、⺠間企業、教育機関、官公庁など304,000社以上に導⼊され（2021年2月末

日時点）、各組織の⽣産性向上やコミュニケーション活性化に貢献しています。 

*Nielsen NetView および Nielsen Mobile NetView 2020年6月度調べ月次利⽤者（MAU:Monthly 

Active User)調査。調査対象44サービスはChatwork株式会社にて選定。 

 
社 名︓Chatwork株式会社（東証マザーズ︓4448） 

代表者︓代表取締役CEO 山本 正喜 

所在地︓⼤阪府⼤阪市北区梅⽥ 2-6-20-5F 

設 ⽴︓2004年11月11日 

資本⾦︓1,374,906,693円 



事 業︓ビジネスチャット「Chatwork」の開発運営 

    ソフトウェア販売（ESETセキュリティソフト 

Ｈ Ｐ︓https://corp.chatwork.com/ja/ 

 

■サービスサイト 

Chatwork︓https://go.chatwork.com/ja/ 

 

 

■ 株式会社ジオコードについて                               

 ジオコードは、SEO対策とWebサイト制作を融合・進化させたオーガニックマーケティングやWe

b広告運⽤代⾏等のサービスを提供するWebマーケティング事業と、営業支援ツール「ネクストSF

A」等を活⽤したクラウドセールステック事業を展開して、Web上における集客から受注までの全て

のプロセスを⼀社完結で支援し販売拡⼤に貢献するとともに、DX推進にも寄与するサービスを提供

して、顧客の経営を攻守両面から支援しています。 

 

   
 

社 名︓株式会社ジオコード（東証JASDAQ︓7357） 

代表者︓代表取締役社⻑ 原⼝ ⼤輔 

所在地︓東京都新宿区新宿4-1-6 JR新宿ミライナタワー 10F 

設 ⽴︓2005年2月14日 

資本⾦︓348,787千円 

事 業︓（１）Webマーケティング事業 

       ・オーガニックマーケティング（SEO対策とWebサイト制作を融合・進化） 

  ・Web広告（運⽤代⾏） 

    （２）クラウドセールステック事業 

       ・クラウド業務支援ツールの開発、販売、サポート 

    └営業支援ツール「ネクストSFA」 

    └勤怠管理・交通費精算・経費精算ツール「ネクストICカード」 

Ｈ Ｐ︓https://www.geo-code.co.jp/ 

 

■ その他 PR情報 

東証上場会社情報サービス内の以下ジオコードのページにてご覧いただけます。 

https://www2.tse.or.jp/tseHpFront/StockSearch.do?method=topsearch&topSearchStr=7357 

※「基本情報」→「適時開示情報・ファイリング情報」→「PR情報」でご確認ください。 

 



■ サービスサイト 

SEO対策    ︓https://gc-seo.jp/ 

Web広告    ︓https://www.hp-company.net/ 

Webサイト制作 ︓https://www.hp-maker.net/ 

ネクストSFA   ︓https://next-sfa.jp/ 

ネクストICカード︓https://next-iccard.jp/ 

 

■ お問い合わせ先 

＜機能について＞ 

担 当︓栗栖 聡太 

メール︓marketing@geo-code.co.jp 

電 話︓03-6274-8081 

 

＜広報について＞ 

広 報︓加藤 康二 

メール︓kato@geo-code.co.jp 

電 話︓080-1175-1335 


