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2022 年 2 ⽉ 10 ⽇ 
各位 

会 社 名 ブティックス株式会社 
代表者名 代表取締役社⻑ 新村 祐三 

（コード番号 9272 マザーズ） 
問合せ先 常務取締役管理本部管掌 速⽔ 健史 

（TEL 03-6303-9431） 
 

ディップとの業務提携に関するお知らせ 
〜介護事業者等の M&A 売却・買収依頼の紹介及び⼈材採⽤を⽀援〜 

 
ブティックス株式会社（東京都港区、代表取締役社⻑ 新村祐三 以下「当社」といいます）は、ディップ株式

会社（東京都港区、代表取締役社⻑ 兼 CEO︓冨⽥ 英揮 以下「ディップ」といいます）と業務提携契約を
締結いたしましたので、下記のとおりお知らせいたします。 
 

記 
 
１．業務提携の理由及び内容等 

当社は、商談型展⽰会で培ってきた介護業界での豊富な知識と⼈脈を活⽤し、2015 年に介護事業所に特
化したＭ＆Ａ仲介サービス『介護Ｍ＆Ａ⽀援センター』を開始して以来、約 7 年で 699 件の成約実績を有し、
介護・福祉領域での友好的Ｍ＆Ａ仲介事業のリーディングカンパニーとなっております。 

⼀⽅、⽇本最⼤級のアルバイト・パート求⼈掲載サイト「バイトル」などを運営するディップは、職場の様⼦を動
画で⾒ることができる機能や就業後のミスマッチをなくす「しごと体験」・「職場⾒学」応募機能など、業界に先駆け
た新機能のリリース等で事業規模を拡⼤し、現在は”Labor force solution company”をビジョンに掲げ、⼈
材サービス事業とDX事業を展開しています。また、昨年には介護・福祉領域をはじめとする専門職領域で資格・
経験を保有する⽅や、この先プロフェッショナルとしての活躍を目指す⽅と、⼈⼿不⾜に悩む企業を繋ぐ専門職の
総合求⼈サイト「バイトル PRO」を開始し、多くの企業における⼈材採⽤⽀援を⾏っております。 

この度の業務提携により、事業拡⼤・事業承継を考えるディップの顧客企業に対して、M&A マッチング⽀援を
提供するとともに、M&A による事業拡⼤に伴い⼈材不⾜の課題を抱える当社顧客企業に対して、ディップの⼈
材サービスを提供することで、介護事業者が抱える課題の解決を⾏います。 

 
２．共同開催セミナーについて 

提携を機に事業承継を考えるきっかけ作りとして、昨年 11 ⽉ 18 ⽇に共同セミナーを開催しました。 
「介護業界の事業承継の“リアル”を知る〜経営者が選択する４つの出⼝〜」と題して、当社常務取締役の

速⽔が講師を務め、満⾜度 90％と参加者からの満⾜度も⾼かったため、毎⽉の継続開催を決定いたしました。
また、受講者の６割以上が後継者不在であることがわかり、改めて、後継者不⾜の実態が明らかとなりました。 
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   【参加者データ】 平均年齢︓51 歳（MIN︓27 歳 MAX︓78 歳） 

 
【参加者の感想（⼀部）】 
・事業譲渡のリアルが伝わってきて良かったです  ・事業承継する上で必要なことを知ることができた 
・いずれ考えなければならない問題をクリアにしていただきました  ・経験者のインタビューが聞けたのは貴重︕ 

 
３．業務提携の相手先の概要 
 

（１）名称 ディップ株式会社 

（２）所在地 東京都港区六本⽊3-2-1 六本⽊グランドタワー31F 

（３）代表者の役職・氏名 代表取締役社⻑ 兼 CEO 冨⽥ 英揮 

（４）事業内容 求⼈情報サイト「バイトル」「バイトルNEXT」「バイトルPRO」「はたらこ
ねっと」などの運営、看護師転職⽀援サービス、DXサービス「コボット」の
開発・提供、他 

（５）資本⾦（2021年２⽉末） 1,085百万円 （2021年２⽉末現在） 

（６）設⽴年⽉⽇ 1997 年３⽉ 

（７）当該会社の最近３年間の経営成績及び財政状態（百万円） 

決算期 2019年２⽉期 2020年２⽉期(※) 2021年２⽉期 

純資産額 25,701 31,512 31,178 

総資産額 33,510 41,114 35,869 

１株当たり純資産（円） 448.83 563.13 547.13 

売上⾼ 42,176 46,415 32,494 

経常利益 12,577 14,393 6,501 

親会社株主に帰属する当期純利益 8,910 10,012 607 

１株当たり当期純利益（円） 160.86 183.80 11.09 
※2020 年２⽉期において、当該会社は連結財務諸表を作成していないため、単体の経営成績及び財政状

態の数値を記載しております。 
  

⼤変満⾜
15%

満⾜
75%

普通5%

やや不満 5%

本セミナーは有意義でしたか︖

⼤変満⾜ 満⾜ 普通 やや不満

親族内承継
22%

親族外承継
11%

M&Aにて事業承継6%
廃業 0%

未定
61%

貴社の今後のご状況

親族内承継 親族外承継 M&Aにて事業承継 廃業 未定
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４．今後の⾒通し 
2022 年 3 ⽉期の当社の損益状況及び財政状態に及ぼす影響については軽微ですが、中⻑期的には、当

社の業績向上に資するものと考えております。なお、今後公表すべき事項が生じた場合は、適宜開⽰いたします。 
 

介護Ｍ＆Ａ⽀援センターとは 
ブティックス株式会社が運営する、介護事業所等に特化したＭ＆Ａ仲介サービスです。同社が全国 7 エリア

（2022 年２⽉現在）で主催する介護業界⽇本最⼤級の商談型展⽰会「ＣａｒｅＴＥＸ」に来場する経営
者のニーズ等をもとに、全国の 7,000 社以上（2022 年２⽉現在）の介護事業所等の買収ニーズをデータベー
ス化し、効率的なマッチングを⾏うことで、業界最安⽔準の⼿数料体系を実現し、従来は⼿数料が⾼くてＭ＆Ａを
断念し、廃業せざるを得なかった介護事業所等の事業承継のサポートを⾏っております。 

介護 M&A ⽀援センターホームページ︓https://kaigo-ma.com/ 
 

《本リリースに関するお問合せ》 
ブティックス株式会社 管理本部 IR 担当 
TEL︓03-6303-9431（平⽇ 9 時〜18 時）  Email︓ir@btix.jp 

以上 


