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YOUR BEST PARTNER

（百万円）

四半期四半期損益計算書（連結）損益計算書（連結）

非金融向け

金融向け

+23.7
%

134+30.3
%+383.8

%
１６５2.7

%
127四半期純利益

+23.4
%

229+12.0
%+306.5

%
２８２5.5

%
252経常利益

－－－△31--0.7
%

31特別損失

6.4
%

11.8
%

18.2
%

81.8
%

25.1%

74.9%

100.0
%

+17

△16

+1

△294

+39

△332

△292

比較増減

（額） （率）

+6.7
%

△3.1
%

+0.1
%

△7.7
%

+3.8%

△9.3%

△6.3
%

229

－

－

－

－

－

4,450

予想値
（ Ｈ25.5.15 発表 ）

（達成率）

+21.3
%

２７７5.6
%

260営業利益

－５１０11.4
%

526販管費

△2.5
%

４，３３７100.0
%

4,630売上高

H26/3

第２四半期累計
（構成比率）

H25/3
第２四半期累計

（構成比率）

－７８８17.0
%

787売上総利益

－３，５４８83.0
%

3,842売上原価

－１，０８７22.6%1,047

－３，２４９77.4%3,582
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YOUR BEST PARTNER
営業利益分析営業利益分析（連結）（連結）

260 277

53

16
55

H25/3
第２四半期累計

H26/3
第２四半期累計

減収による
売上総利益
の減少 原価低減

21低収益案件の減少等

34退職給付費用の減少

販管費の
低減

（百万円）
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22 トピックス

トピックストピックス
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YOUR BEST PARTNER

0

500

1, 000

1, 500

2, 000

2, 500

3, 000

SS 2,604 2, 802 2 ,659 2, 179

H24/3

下

H25/3

上

H25/3

下

H26/3

上

（構成比率）

サービスサービス分野別売上高（連結）分野別売上高（連結）

（額） （率）

△292

+330

△622

比較増減

△6.3
%

+18.1
%

△22.2
%

－

保険向け案件が保守フェーズへ移行
システム基盤案件の継続受注

中央官庁向け案件の拡大
保険向け案件の収束

備考

４，３３７４，６３０合計

２，１７９

（50.3
%
）

２，８０２

（60.5
%
）

■（ＳＳ） システム・

ソリューション

H26/3

第２四半期累計
（構成比率）

H25/3
第２四半期累計

（構成比率）

サービス分野

２，１５７

（49.7
%
）

１，８２７

（39.5
%
）

■（ＳＭ） システム・

メンテナンス

（（ＳＳＳＳ）） （（ＳＭＳＭ））

0

500

1, 000

1, 500

2, 000

2, 500

3, 000

SM 1,879 1, 827 1, 783 2, 157

H24/3

下

H25/3

上

H25/3

下

H26/3

上

（百万円）

百万円 百万円
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YOUR BEST PARTNER
業種別売上高（連結）業種別売上高（連結）

6.3 6.2

8.4 8.7

3.4 3.5
4.5 6.7

50.6

9.5 9.3

13.8 15.0

54.1

0%

25%

50%

75%

100%

（百万円） 構成比の推移

＋3.8
%

１，０８７1,047非金融小計

△9.3
%

３，２４９3,582金融小計

＋1.3
%

６４９640■銀行

△8.0
%

４０２438■証券

△12.2
%

２，１９７2,502■保険

（75
%

）（77
%

）（構成比）

+39.6
%

２９０207■公共

△3.6
%

１５１157■流通

４，３３７

（25
%

）

２６８

３７７

H26/3

第２四半期累計

△6.3
%

4,630合計

△3.3
%

390■クレジット

増減率H25/3

第２四半期累計
業種

（23
%

）（構成比）

△8.3
%

292■その他

H25/3
第２四半期累計

H26/3
第２四半期累計
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YOUR BEST PARTNER

0

500

1,000

1,500

2,000

2,500

保険 2,491 2,502 2,247 2, 197

H24/3

下

H25/3

上

H25/3

下

H26/3

上

業種別トピックス（金融）業種別トピックス（金融）

0

500

1,000

1 ,500

2 ,000

2 ,500

証券 475 438 437 402

H24/3

下

H25/3

上

H25/3

下

H26/3

上

0

500

1,000

1,500

2,000

2,500

銀行 636 640 732 649

H24/3

下

H25/3

上

H25/3

下

H26/3

上

（百万円）（百万円）（百万円）

信託銀行案件が収束

システム基盤案件の拡大

新規エンド・ユーザーの
都銀案件が拡大

前年同期比 ＋1.3%

システム基盤案件の
継続受注

既存エンド・ユーザーの
一部案件が収束

前年同期比 △8.0%

生保向け取引は、
前年同規模を維持

損保向けの大型案件が
端境期

前年同期比 △12.2%

銀 行 証 券 保 険
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YOUR BEST PARTNER
業種別トピックス（非金融）業種別トピックス（非金融）

0

200

400

公共 192 207 266 290

H24/3

下

H25/3

上

H25/3

下

H26/3

上

0

200

400

流通 102 157 152 151

H24/3

下

H25/3

上

H25/3

下

H26/3

上

0

200

400

ｸﾚｼﾞ ｯ ﾄ 317 390 335 377

H24/3

下

H25/3

上

H25/3

下

H26/3

上

0

200

400

その他 268 292 270 268

H24/3

下

H25/3

上

H25/3

下

H26/3

上

新規Ｓｉｅｒ経由の
中央官庁案件が拡大
及び政府系金融機関
案件に新規参入

前年同期比
＋39.6%

新規Ｓｉｅｒ経由の
コンビニ案件が拡大

Ｓｉｅｒ経由の大手
ｽｰﾊﾟｰｸﾞﾙｰﾌﾟ との
取引が一部収束

前年同期比 △3.6%

新規Ｓｉｅｒ経由の
大手信販会社案件が
拡大

既存ｴﾝﾄﾞ･ﾕｰｻﾞｰ
との取引が端境期

前年同期比 △3.3%

大手Ｓｉｅｒの
運用管理ツール
案件の収束

前年同期比
△8.3%

（百万円）（百万円）（百万円） （百万円）

公 共 流 通 クレジット その他



10
Copyright © HIMACS, Ltd. All rights reserved. 

YOUR BEST PARTNER
顧客別トピックス顧客別トピックス

ＳｉｅｒＳｉｅｒ

エンド・ユーザーエンド・ユーザー

８５．１%構 成 比 率

△４．１%前年同期比

金融業界向け ： △ ８．８％

◆ 重点新規顧客との取引は順調に拡大
◆ 信託銀行向け新規案件に参入
◆ 損保向けの大型案件が端境期

非金融業界向け ： ＋ ２２．７％

◆ 公共の中央官庁案件の拡大
◆ 流通のコンビニ案件の拡大
◆ クレジットの大手信販会社案件が拡大

金融業界向け ： △ １４．４％
◆ 新規顧客の都銀案件が拡大
◆ 信託銀行向け案件の収束
◆ 証券向けの一部案件収束

非金融業界向け ： △ １９．０％
◆ 公共の航空向け案件は継続取引
◆ クレジット向け案件が端境期

１４．９%構 成 比 率

△１７．２%前年同期比
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YOUR BEST PARTNER
顧客別トピックス顧客別トピックス

重点戦略顧客

人的資源などのリソースを重点配置

既存案件の受注領域の拡大及び

新規案件への参入

内
重点新規顧客

３社

数年内に取引を大幅に拡大させ
売上高に占める構成比率を高める

【重点新規３社の売上高及び売上構成比率の推移】

513

398

280
223

0

200

400

600

H24/3下 H25/3上 H25/3下 H26/3上

（百万円）

（5.0%）
（6.1%）

（9.0%）

（11.9%）
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YOUR BEST PARTNER
受注の状況受注の状況

（百万円）

H26/3期
第2四半期累計

H25/3
第2四半期累計

△5.4
%

＋19.9
%

△21.5
%

増減率

４，５２５4,785合計

２，３０３

（50.9
%
）

2,932

（61.3
%
）

■（ＳＳ） システム・

ソリューション

（構成比）（構成比）

サービス分野

２，２２１

（49.1
%
）

1,853

（38.7
%
）

■（ＳＭ） システム・

メンテナンス

増減率
（構成比）（構成比）

サービス分野

＋7.5
%

＋26.9
%

△2.8
%

１，６４５1,531合計

９７４

（59.2
%
）

1,002

（65.5
%
）

■（ＳＳ） システム・

ソリューション

H25/9期末H24/9期末

６７１

（40.8
%
）

528

（34.5
%
）

■（ＳＭ） システム・

メンテナンス

受注高

受注残高 （百万円）

推 移

0

2,500

5,000

ＳＳ 2,654 2,932 2,507 2,303

ＳＭ 1,878 1,853 1,860 2,221

H24/3下 H25/3上 H25/3下 H26/3上

0

500

1,000

1,500

ＳＳ 873 1,002 851 974

ＳＭ 503 528 606 671

H24/3末 H24/9末 H25/3末 H25/9末
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YOUR BEST PARTNER
受注受注残高残高の状況の状況

サービス分野別

＋１４２百万円◆ ＳＭの増加

△２８百万円◆ ＳＳ の減少

48 62

223 215

61 28

594
736

140

156
340

251

125 194

0

500

1,000

1,500
銀行

証券

保険

公共

流通

ｸﾚｼﾞｯﾄ

その他

Ｈ24/9期末 Ｈ25/9期末 Ｈ24/9期末 Ｈ25/9期末

528
671

1,002

974

0

500

1,000

1,500

（百万円） （百万円）

ＳＳ

ＳＭ

業種別

＋４４百万円◆ 非金融向けの増加

＋６９百万円◆ 金融向けの増加
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YOUR BEST PARTNER

平成平成2266年３月期年３月期 業績予想業績予想

３３ 平成２６年３月期 業績予想
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YOUR BEST PARTNER
平成平成2266年３月期業績予想（連結）年３月期業績予想（連結）

■ 売上高（左メモリ）

● 営業利益（右メモリ）

■ 経常利益（右メモリ）

◆ 当期純利益（右メモリ）

連結業績推移
（百万円）

＋15.4
%３９９

（4.2
%
）

345

（3.8
%
）

当期純利益

（利益率）

－８１円８７銭70円96銭ＥＰＳ

－
通期２５．０円
中間１２．５円

通期25.0円
中間12.5円

配当

＋8.8
%

＋8.4
%

＋4.7
%

増減率

６８０

（7.2
%
）

627

（6.9
%
）

営業利益

（利益率）

９，５００9,072売上高

H26/3期
予想

H25/3期
実績

６８０

（7.2
%
）

624

（6.9
%
）

経常利益

（利益率）

9,500
9,0728,856

7,841

305

208

345
399

680
624

681

590

680
627

677

570

0

5,000

10,000

H23/3期 H24/3期 H25/3期 H26/3期（予）

0

500

1,000

(百万円) (百万円)
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YOUR BEST PARTNER
各業種の動向各業種の動向

構成比の推移
金融向け

非金融向け

構成比 ７３％

構成比 ２７％

生保の新商品対応及び
新規案件の拡大

新規システム投資抑制は継続

新規エンド・ユーザーの都銀案件・

システム基盤案件の拡大

：■保 険

：■証 券

：■銀 行

システム基盤案件の継続：■その他

新規エンド・ユーザー及び
大手信販会社向け案件拡大

コンビニ向け案件の継続拡大

中央官庁・政府系金融機関・航空系
の各新規案件の拡大

：■ｸﾚｼﾞｯﾄ

：■流 通

：■公 共

5% 6% 7%
8% 8% 8%
3% 4% 4%5% 5% 8%

55% 52%
50%

10% 10% 8%

14% 15% 15%

H25/3 H26/3（予）

銀行

保険

公共
流通
ｸﾚｼﾞｯﾄ

その他

証券

H24/3
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YOUR BEST PARTNER

優先課題への取優先課題への取りり組み組み

４４ 優先課題課題への取り組み
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YOUR BEST PARTNER

顧客基盤の拡充による受注の拡大

優先優先課題への取り組み課題への取り組み

企業体質の強化
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YOUR BEST PARTNER
優先優先課題への取り組み課題への取り組み

顧客基盤の拡充による受注の拡大

① 『重点戦略顧客』との取引拡大

ＮＴＴデータ様から
「アソシエイトパートナー（AP）会社」に認定

技術面及び情報セキュリティ面などにおいて
優れた取引先であると認められた証

重点新規顧客（２社）のビジネスパートナー制度

重点新規顧客様から
昨年、「認定パートナー企業」に選定
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YOUR BEST PARTNER
優先優先課題への取り組み課題への取り組み

顧客基盤の拡充による受注の拡大

共通システム基盤は

開発方法・運用ルールの共通化

重複開発の削減

サーバの有効活用 インフラ運用コストの
低減

⇒ 主に銀行向けに数案件参入

② 『システム基盤領域』の拡大

共通システム基盤構築案件への参入
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YOUR BEST PARTNER
優先優先課題への取り組み課題への取り組み

プロジェクト・マネジメント力の強化

システム・メンテナンスサービスの高度化

新技術及び新分野の研究

人材育成

企業体質の強化
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YOUR BEST PARTNER
優先優先課題への取り組み課題への取り組み

プロジェクト・マネジメント力の強化

☆ ＰＭ・ＰＬの育成・増員
実践的な選抜制による育成制度を導入

☆ プロジェクト管理・支援部門の対応強化
リスクの早期抽出と早期対応

「プロジェクトの見える化」への取り組み

☆ 優良パートナー企業との連携強化

更なる品質及び生産性の向上により顧客要求へ対応更なる品質及び生産性の向上により顧客要求へ対応
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YOUR BEST PARTNER
優先優先課題への取り組み課題への取り組み

システム・メンテナンスサービスの高度化

☆ 『ＶＳＣ』
※

＝「プロジェクトの見える化」

※ＶＳＣ（Virtual System-maintenance Company）

①現状認識
自社開発の「分析ツール」を用い
お客様の経営環境、
技術・業務の特殊性、
体制構築・収益確保の難易度などを
多面的に数値化

②分析
・評価

③目標設定
当社の優位性を確立する
戦略目標の設定・実行

④効果測定
目標の達成度測定

経営層

・認識共有化

経営層

・認識共有化

成果を「ＶＳＣ報告会」で発表
システム・メンテナンスサービスの
全社的なサービス向上
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YOUR BEST PARTNER

新技術・新分野の研究

優先優先課題への取り組み課題への取り組み

☆ クラウドを活用するためのビッグデータ、モバイルなどの
要素技術の研究及び実践的なナレッジの蓄積を図る

ナレッジの蓄積：セキュリティ技術

Ｊａｖａ Script 技術者の育成：ＨＴＭＬ５

・タブレット端末を活用した
営業支援システムの開発及び

業務効率改善システムを受託開発

・Windows Azureのクラウド基盤連携の技術研究

：モバイル端末連携

・コンビニの情報分析システムを受託開発
・ＢＩ（ビジネス・インテリジェンス）ツールを用いた

経営支援システムを受託

：ビッグデータ
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YOUR BEST PARTNER

人材育成

優先優先課題への取り組み課題への取り組み

☆ 人材育成投資を継続実施
昭和63年に人材育成を専門的に担当する部署を設置
以後、一貫して人材育成投資を継続

基本カリキュラム
導入教育／階層別教育／
技術教育／ＰＬ教育／一般講座

資格取得教育：
「情報処理技術者試験」
「ベンダー資格」

【難易度別試験・資格取得数の推移】

７６９７１３６６４合計

４５１４２９４０８Level２

２２０１９３１７２Level３

９８９１８４Level４

H25/3H24/3H23/3（個数）

※重複取得含む

重点教育
システム基盤技術者育成 等

400

800
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YOUR BEST PARTNER

顧客基盤の拡充による受注の拡大

優先優先課題への取り組み課題への取り組み

引き続き変化に迅速に対応するとともに、

積極的な事業運営に努める

企業体質の強化

☆ 早期に連結売上高１００億円越え

☆ １００億円越え達成後も安定成長を図る
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YOUR BEST PARTNER

本資料に掲載されている業績見通し等の将来に関する記述は、

当社が現在入手している情報及び合理的であると判断する

一定の前提に基づいており、その達成を当社としてお約束する

趣旨のものではありません。
また、実際の業績等は、様々な要因により大きく異なる可能性があります。

本資料に掲載されている業績見通し等の将来に関する記述は、

当社が現在入手している情報及び合理的であると判断する

一定の前提に基づいており、その達成を当社としてお約束する

趣旨のものではありません。
また、実際の業績等は、様々な要因により大きく異なる可能性があります。


