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本資料に掲載されている計画、見通しに関する内容については、資料作成時点で入手可能な情
報に基づき、当社の経営陣が判断した予想であり、リスクや不確定要因を含んでおります。 従い
まして、掲載された将来の計画数値、施策の実現を確約したり、保証するものではありません。  

 



会社概要 

会社名 株式会社みんなのウェディング 

設立年月日 2010年10月1日 

所在地 東京都中央区銀座三丁目15番10号 

資本金 123,740千円 

従業員数 94名（契約社員含む ： 2014年1月末現在） 

事業内容 結婚式場の口コミサイト運営 
ウェディング関連情報提供 
結婚式プロデュース 
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経営陣の概要（社内取締役） 
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取締役みんなのウェディング事業本部長 

中村 義之 
(なかむら よしゆき） 
1984年生まれ 

取締役 コーポレート本部長 

新井 普之 
 (あらい ひろゆき） 
1974年生まれ 

取締役 新規事業本部長 

佐々木 聡晃 
 (ささき としあき） 
1975年生まれ 

代表取締役社長 

飯尾 慶介 
(いいお けいすけ） 
1975年生まれ 

2006年㈱ディー・エヌ・エー入社。 

みんなのウェディング、mobageオープンプラットフォームの 
立ち上げに携わる。 
2010年10月株式会社みんなのウェディング設立。 
代表取締役社長就任。 

2006年㈱ディー・エヌ・エー入社。 

みんなのウェディングの立ち上げメンバーとして事業運営全般
に携わる。 
2010年10月株式会社みんなのウェディング取締役就任。 

2004年㈱ディー・エヌ・エー入社。 

2011年1月株式会社みんなのウェディング入社。 
2011年11月取締役就任。 

1997年㈱三和銀行（現㈱三菱東京UFJ銀行）入行。 

2013年1月株式会社みんなのウェディング入社。 
2013年6月取締役就任。 



経営理念 
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『 みんなの願いを一緒に実現する会社』 

世の中をもっと良くするため、幸せになるため“みんな”のそれぞれの願いを
“みんな”で一緒に実現する会社を 

みんなのウェディングメンバーやユーザーやパートナー様と一緒に 

作り上げていきます。 

 私たちの経営理念は 

『みんなの願う結婚式のすべてを実現すること』 

100人いれば100通りの結婚式の‘かたち’があります。願いや想いは人それぞれ。 

結婚式に決まった‘かたち’はありません。結婚式を挙げる二人と、ご家族やご友人、   

そしてそれを支えるたくさんのプロフェッショナル。結婚式の準備をしている仲間たちと、

すでに結婚式を挙げた先輩たち。たくさんの‘みんな’によって、結婚式は実現します。 
‘みんな’が一緒になって、それぞれの願う結婚式を実現できる社会を創ること。 

それが、私たちの仕事です。 

 ウェディング事業ビジョン 



当社の沿革 
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会社設立わずか約３年で、独自の強みを生かしてシナジーのある 

大手企業との提携・連携を行い、加速度的に事業を拡大しています。 

2010年10月 
ビジネス基盤を構築した後に 
株式会社ディー・エヌ・エーから会社分割で当社設立 

2012年2月 
自由な発想でオリジナルな結婚式を作る 
「みんなのウェディングプランナー」（現「Brideal」）を開始 

2013年1月 
株式会社ベネッセコーポレーション 
と提携事業開始 

2013年4月 
Yahoo！ウエディングと連携 

2013年7月 
「イオンウエディング」を展開する 
株式会社ツヴァイと業務提携 

2008-2011年 2012年 2013年 2014年 

基盤構築 
ラインアップ 

拡大 
媒体力アップ 収益拡大 

2008年2月 
株式会社ディー・エヌ・エーで 
「みんなのウェディング」サービス開始 



ブライダル業界の課題 

①費用が不透明 ②広告宣伝費が高い ③半分がナシ婚 

さずかり婚  ＊1 

“セレモニー”NG ＊1 

過去 

現在 

経済的理由 ＊1 

＊1 当社調べ 
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事業モデル 
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特徴① メディア・送客 ：みんなのウェディング 
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本音の口コミ、実際の費用明細を掲載する結婚式場選びの 

サイトです。 

 

みんなのウェディング 
スマホサイト トップページ 

本音の口コミ、実際の費用明細 

5,000件超の式場情報 

年間婚姻件数を上回るサイトUU 

 300文字以上の口コミ、本物の費用明細 
 式場にとって必ずしも有利でない口コミも 
 実在性確保（携帯電話認証・Facebook連携） 

 事前審査 

 WOMマーケティング協議会加盟 

 有料掲載結婚式場 約1,400件 

 サイトUU 200万超／月 



特徴② プロデュース ：Brideal 

花嫁・花婿が理想とする結婚式をオーダーメイドでプロデュース。 

 

 映画館で挙げる
「シネ婚」 

社交パーティー
ウェディング 

葉山ビーチ 
ウェディング 

“セレモニー”を嫌い、 
挙式しない層がターゲット 

ノンアセットで付加価値の高い
オーダーメイドの結婚式を 
プロデュース 

 潜在市場の掘り起こし 
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業績推移と計画 
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設立以来、売上高、利益ともに順調に伸長。 
今期は収益機会の拡大により、更なる業績拡大を計画しています。 
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売上高 経常利益 百万円 

 （百万円） 2011/9期 2012/9月期 2013/9期 2014/9期１Q 

売上高 307 555 1,011 350 

営業利益 △55 70 175 104 

経常利益 △56 71 176 102 

当期純利益 △56 61 110 62 



当社の強み 
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強み① 本音の口コミ×実際の費用明細 

強み② 意思決定メディア 



強み① 本音の口コミ×実際の費用明細 
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ユーザー目線を徹底した300文字以上の本音の口コミ、 

実際の費用明細にWebマーケティング力が集客力の源泉です。 

３００文字以上の口コミ 実際の費用明細 
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強み① 本音の口コミ×実際の費用明細 
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月間ＵＵは200万人を突破 

月間UU推移 

200万人 

2,157 



強み② 意思決定メディア 
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「意思決定メディア」として式場数を堅調に積み上げています。 
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将来の事業展開イメージ 
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今後は、ウェディング市場の深堀と、コアコンピタンスを
もってライフスタイル軸における新領域にアプローチし、
事業領域の拡大を目指していきます。 

情報の 
非対称性 
のある市場 

女性のライフスタイルに関するサービス 

女性の 
ライフステージ 

ウェディングの 
深堀り 

ウェディング 
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株式会社みんなのウェディング 
Minnano Wedding Co., Ltd. 
Tel    03-3549-0211  
Fax   03-3549-0212 
URL    http://www.mwed.co.jp/ 
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