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Data Base service company第１四半期ハイライト（連結）
1 サマリー

2015年3⽉期第１四半期業績は予定どおりに推移

売上⾼・経常利益
（単位：百万円）

■パートナービジネスを推進
(KDDI、CCCグループ、レコチョク等）

■エンタメ企業等の新規ビジネスを推進■エンタメ企業等の新規ビジネスを推進

■先⾏投資の増加
・オリジナルサービスの運⽤

デ タベ ス運⽤

⼤型開発案件
の計上

・データベース運⽤
・企画営業費⽤の増加 2,500

526
393

1,000

393

▲155 ▲180
0 5
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2015年3⽉期
通期計画

2014年3⽉期
１Ｑ実績

2015年3⽉期
1Ｑ実績

2015年3⽉期
２Ｑ（累計）計画



Data Base service company総括
1 サマリー

『先⾏投資及びアライアンス強化を実施』
第１四半期業績は期初計画どおり

『先⾏投資及びアライアンス強化を実施』

＜2015年3⽉期１Ｑ＞
売上⾼：前年同期⽐74.7％

前期⼤型開発案件の売上計上

＜2015年3⽉期１Ｑ＞

売上原価：前年同期⽐99.5％
前期⼤型開発案件の原価計上
⼀⽅ 先⾏投資増加により微減⽅、先⾏投資増加により微減

（先⾏投資：データベース運⽤費、権利者⽀払等）
販管費：前年同期⽐120.4％

企画営業活動 活発化により販管費増企画営業活動の活発化により販管費増
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アライアンスを進め、順次収益化し、損益プラスへ



Data Base service companyアライアンスの推進状況等
1 サマリー

①レコチョク社との戦略的提携 (2014.5）
国内携帯電話向け⾳楽配信最⼤⼿企業

②通信会社へ映像データベースの提供開始
KDDI「ビデオパス」「アニメパス」に
当社データベースが採⽤ (2014.5・6）

③「LIFEʼs関連」
「LIFEʼs radio」が⼤⼿ＩＳＰケイ・オプティコ
ム「eoスマートリンク」初の⾳楽

④CCCグループとの共通基盤データベース
第２ステージへ

CCCとの提携、オリジナルＤＭＰ関連市場への展開
サービスとして連携開始（2014.４）

第1回ジャパンミュージックレコ
メンデーションカンファレンス

（ ）
1st Stage1st Stage 共通基盤となるＤＢを構築 ＜想定する提供先＞2013/10〜

※ＤＭＰ･･･データ･マネジメント・プラットフォーム

NOW

Comingを開催（2014.４）

「オリジナルアーティスト
インタビュー」を配信開始
（2014 5）

２nd Stage２nd Stage
サービスへの適⽤
ＤＢのライセンス

３rd Stage３rd Stage
マーケティ
ング関連市
場 展開

ＣＣＣグループ
ソケッツグループ
両グループパート
ナー企業
その他外販へ

2015/3期（予定）

2016/3期 （予定）

Coming 
soon

（2014.5）
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場への展開

4⇒これらが主に3Q以降の収益に貢献していきます



Data Base service company決算業績（連結）
1 サマリー

単位：百万円
2015年３⽉期

第1四半期
2014年３⽉期

第1四半期

単位：百万円

売上⾼ 393 526
営業利益 ▲157 0
経常利益 ▲155 0
特別損益 - -

税引前利益 ▲155 0
税⾦等 0 4

少数株主損益 - ▲0
当期純利益 ▲155 ▲3
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Data Base service company

１ サマリー
データベース利⽤ユニークユーザー数

【単位 】

当社データベース利⽤者数 対前年⽐144%

2500

【単位：万⼈】

1 011万⼈

⽬標
2,000万⼈

1500

2000
1,011万⼈

1000

1500
1,011

700 54

500 600
100

957

0

アクティブに当社サービスのデータベースを利⽤しているユーザーをカウント

スマートフォン・ＰＣ フィーチャーフォン
2013年６⽉ 2014年６⽉ 2017年３⽉
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アクティブに当社サ ビスのデ タベ スを利⽤しているユ ザ をカウント。
ＭＳＤＢライセンス提供については、ＵＵ数をカウント。
⾃社サービスも含めたサブスクリプションモデルについては、有料会員数をカウント。



Data Base service company業績予想
２ 今期計画

2015年３⽉期 通期の連結業績予想については
2014年５⽉２⽇公表の計画から変更はありません

（単位：百万円）

2014年５⽉２⽇公表の計画から変更はありません

2015年３⽉期
第１四半期
（実績）

2015年３⽉期
（計画） 前連結会計

年度⽐中間 通期

売上⾼ 393 1,000 2,500 113.8％

営業利益 157 180 5 ％営業利益 ▲157 ▲180 5 -％

経常利益 ▲155 ▲180 5 -％

当期純利益 ▲155 ▲181 4 -％
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Data Base service company企画営業活動の状況について
２ 今期計画

パートナー企業及び他企業におけるDMP（Data Management Platform）
レコメンド・プロファイリングニーズの⾼まり

＜背景＞

単位：
百万円

KDDI・CCCグループ・レコチョクなど
アライアンスビジネスとの連携強化

4,000〜5,000

他企業

新規企業とのア
ライアンス推進

履歴活⽤によるサービスアクティビティ・
質の向上

⾳楽レコメンドから映像・クロス分野へ
⇒感性メタを活⽤したレコメンド及びプロ

他企業
⾃社サービス⾳楽系、出版系、

放送系等とのア
ライアンス協議
を進⾏中・⾃社

ファイリングサービスの⽴ち上がり期へ

他企業
⾃社サ ビス

2,500

売
上
構

サービス育成

⾃社サービス

他企業
2,197

＜リスク＞
・新規アライアンス

構
成 ＜パートナービジネス＞

＜パートナービジネス＞
・KDDI

＜パートナービジネス＞
・KDDI
・CCCグループ
・レコチョク

新規アライア ス
展開状況

・開発売上依存体質
からの脱却状況

（計上時期）
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1Q
393

2014/3期 実績 2015/3期 計画

（ ）

2017/3期 計画



Data Base service company損益分岐点分析
２ 今期計画

今期、データ開発運⽤費や減価償却などの先⾏費⽤から損益分岐点
は⼀旦上昇、その後、下降へ
将来 イセ ビ ネ 開花時 ⼤き 利益率向上を 指す

損益分岐点売上⾼

将来のライセンスビジネス開花時には、⼤きな利益率向上を⽬指す
損益分岐点売上⾼
25億円の⾒込み 損益分岐点売上⾼損益分岐点売上⾼

24億円
変動費
7億円

25億円の⾒込み 損益分岐点売上⾼
下降⾒込み

変動費
７億円

7億円

将来 利益率

固定費
17億円

将来の利益率
向上を⽬指す固定費

18億円

営業利益率
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2014年3⽉期 2015年3⽉期 2017年3⽉期



Data Base service company課題解決に向けた今期取り組みの進捗状況
２ 今期計画

１．通信会社との事業再強化
KDDIとの関係性再強化
全社横断型プロジェクトグルー１．通信会社との事業再強化

２ CCCグル プビジネスの最⼤化

全社横断型プ ジ クトグル
プの発⾜、ＤＢ積極活⽤

共通基盤DB開発中
CCCグル プサ ビスへの提供２．CCCグループビジネスの最⼤化 CCCグループサービスへの提供
開始へ

連携サービスの拡⼤、LIFEʼs技術
３．LIFEʼs 関連事業の育成

連携サ ビスの拡⼤、LIFE s技術
ライセンス開始
⼤⼿国内メーカーとの実証実験

４．データベース関連事業の営業
強化

KDDI、CCC、レコチョクに次ぐ
戦略パートナーを開拓中

５．マネジメント強化 マネジメント経験者外部登⽤
プロジェクト管理体制の強化
（プロジ クトマネ ジャ の確保）
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（プロジェクトマネージャーの確保）



Data Base service company

３ 中期ビジョン
3年後の中期達成イメージ

○３年後、メディア系データベース国内Ｎｏ.１の実績
をもとに 新たなデ タベ ス ケテ ングサをもとに、新たなデータベース・マーケティングサー
ビスを創造

○当社データベースならではの特徴的なサービス提供に
より、ライセンス・広告・課⾦型中⼼の「データベー
ス・サービスカンパニー」企業として基盤確⽴

連結売上⾼ 40~50億円連結売上⾼ 40~50億円
連結経常利益 6 7 5億円連結経常利益 6〜7.5億円
当社ＤＢ利⽤者数 2,000万⼈当社ＤＢ利⽤者数 2,000万⼈
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Data Base service company

３ 中期ビジョン
取り巻く事業環境

＜技術⾰新＞
通信速度の⾼速化
ネットワーク化
処理能⼒の向上 ＜潮流＞

＜政府＞
ビッグデータ活⽤を促すための個⼈

情報等の制度化の動き
スマ トICT推奨処理能⼒の向上

端末の⾼性能化
＜潮流＞

クラウド
ビッグデータ

ストリーミング
ウェアラブル

⼈⼯知能

スマートICT推奨

⼈⼯知能

＜デバイス＞

属性・履歴などPOINT

スマートフォン、スマートウォッチ、
スマートカー、スマートハウス、スマートロボット

感性メタ

感性メタデータ
情報や作品がもつ意味や付帯する

属性・履歴など
ビックデータ等
を活⽤した
「統計分析｣中⼼

データが
ない場合

感性的なメタ情報

⼈の感性を捕捉した「感性分析」による「統計分析」だけでは実現

によるサービス

感性メタデータがあると・・・
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⼈の感性を捕捉した「感性分析」による「統計分析」だけでは実現
できない「⼈に寄り添うサービス」の実現



Data Base service company

３ 中期ビジョン
新たなデータベース・マーケティングサービスへ

切ない
⼈⽣しみじみ オ
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＋
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３ 中期ビジョン
QOL提案企業へ For Quality of LIFE

⼈の気持ちをつなぎ、世界をつなぎ、質の⾼い時間を⽣む
「ＱＯＬ提案企業へ」
※QOL…Quality of LIFEの略

＜将来は＞

＜現在は＞
エンターテイメント分野における

感性メタデータを活⽤した
⽇本ならではの
｢おもてなしサービス｣プロファイリン

マーケティング
エンジン

エンタ テイメント分野における
⽇本最⼤級の
「メタデータ開発・保有企業」 Future

｢おもてなしサ ビス｣
を世界中で

MSDB

プロファイリン
グエンジン

A few

各作品の基本情報から
作品の感性的な特徴情報
（オリジナルメタ）

MSDB

A few 
years

オリジナルメタ等を
活⽤したオリジナルの

プロファイリン
グエンジン

NOW
＜数年後には＞
メタデ タを活⽤し⽇本最⾼

活⽤したオリジナルの
プロファイリングサービスへ

世界展開を開始MSDB

グエンジン
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メタデータを活⽤し⽇本最⾼の
「プロファイリングサービス提供企業」



Data Base service company

３ 中期ビジョン
全体戦略

2014.4 2014.10 2015.3 2016.3 2017.3

（パ ナ 広告）内容：ライフスタイル提案型広告 ＡＤ（パーソナル広告）エンジン
（エンターテイメントＤＢ活⽤）

内容：ライフスタイル提案型広告
対象：⾃社、既存全ライセンス先、CSM、⼀般企業

ライセンス年間10億〜

マーケティングエンジン
（エンターテイメントＤＢ活⽤）

内容：データベースマーケティング
ビッグデータ解析

対象：CSM（CCCとのJV）、既存パートナー
ライセンス年間３億〜

総合ＭＳＤＢ
＜クロス・映像・アニメ・書籍・放送＞

内容：総合データベース提供
対象：通信会社、CCC、楽天他、

既存ライセンス先、
新規パートナー

ライセンス 年間10億〜

Musicレコメンデーション2
＜APIモデル＞

内容：API提供
対象：国内外⾳楽サービサー及び

⾃動⾞・AV家電・特定機器
（ ド連携）

（放送系、出版系など）

ライセンス年間３億〜

Musicレコメンデーション
＜⾳楽MSDB＞

内容：LIFEʼs関連・新規アライアンス
対象：特定国内⾳楽サービサー、⼀般ユーザー

（ハード連携）
ライセンス年間２億〜

年
間

20
億
〜・KDDI
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基盤事業（B to B to C）
〜

30
億

・CCCグループ
・新規パートナー



Data Base service company

※本資料における予想数値は、発表⽇現在において当社が
⼊⼿可能な情報及び合理的であると判断する⼀定の前提に
基づき作成したものであり、実際の業績等は、今後の様々
な要因により予想数値と異なる場合があります。

お問い合わせ先：
株式会社ソケッツ
〒151 0051 東京都渋⾕区千駄ヶ⾕⼀丁⽬１番12号〒151-0051 東京都渋⾕区千駄ヶ⾕ 丁⽬１番12号
担当：経営企画管理本部
Tel：03-5785-5518  Fax：03-5785-5517
E il i @ k t jE-mail：ir@sockets.co.jp
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