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2012年４月期
第3四半期ハイライト

事業効率改善に取り組み広告事業の売上高を拡大

会員事業は有料会員数の増加ペースが順調に拡大

会員事業の成長を中心に前年同期比16％増収
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2012年4月期
第3四半期決算概況



　
2011年4月期
第3四半期
累計期間

2012年4月期
第3四半期
累計期間

増減率

売上高 2,411 2,790 15.7％増

営業利益 1,351 1,359 0.6％増

経常利益 1,341 1,317 1.8％減

四半期純利益 722 766 6.1％増

（単位：百万円）

第3四半期業績概要
～前年同期比16％増収を達成～
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会員事業
マーケティング支援事業
広告事業

2,410
2,790 　

前年同期比 主な増減要因

会員事業 38.8％増 有料会員数は順調に増加

マーケティング
支援事業 10.6％減 マーケティング支援は

商品戦略を立て直し再拡大
へ、広告事業拡大に注力

広告事業 0.3％減

マーケティング支援は
商品戦略を立て直し再拡大
へ、広告事業拡大に注力

売上高の前年同期比較
～会員事業が順調に拡大～
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売上高の四半期推移
～会員事業、広告事業は過去最高売上高～

（単位：百万円）

0

200

400

600

800

1,000

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q

162
102

7999127
109

107110

106

84
87

228311
222

254
286

300
266

300

256

210
200

582558542497451402358306
237

179129

会員事業
マーケティング支援事業
広告事業

417
473

599

716 732

865
813

851 844

2012年4月期2010年4月期 2011年4月期

972 973

6



0

300

600

900

1,200

1,500

2011年4月期3Q累計 2012年4月期3Q累計

355

262
161

120
120

82

762
562

（単位：百万円）

　
前年同期比 主な増減要因

人件費 35.5％増
前第3四半期末77名から
当第3四半期末100名

に増加

システム
関連費用 45.5％増 サービス規模の拡大

により増加

売上手数料 33.7％増 会員事業の売上増に伴う
手数料の増加

その他 35.3％増 採用費、地代家賃等の事業
規模拡大に伴う費用の増加

人件費
システム関連費用
売上手数料
その他 1,399

1,028

販売費及び一般管理費の
前年同期比較
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販売費及び一般管理費の
四半期推移

（単位：百万円）
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運営サービスの状況
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クックパッド月間訪問者数
 (スマートフォンブラウザからのアクセス含む)

スマートフォンユーザ数が順調に拡大

（万人）

デバイス 月間訪問者数

PC 1,073万人

スマートフォンブラウザ 294万人*

デバイス別の月間訪問者数
 (2012年1月)

2011年4月期 2012年4月期

*iPhoneアプリ、Androidアプリは含まない数値

PCのみ
スマホブラウザ
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累計レシピ数113万品超
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各事業の11年11月～12年1月期の状況



会員事業
• 2011年11月～2012年1月期売上高は前年同期比29.1％増の582百万円

• 会員純増数は、NTT docomoのiモード利用者のマイメニュー引継ぎ等決済
サービスへの対応により順調に拡大。
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有料会員数の推移
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スマートフォンからの入会増加
により会員数は順調に拡大

11月 12月 1月 2月

課金対象者数の月次純増数推移
導線改善、

バレンタイン施策
による入会増加

NTT docomo
 iモード引継ぎ
サービスに対応

3キャリア全ての
open IDに対応
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iPhone App

350万
ダウンロード

Android App

200万
ダウンロード

2012年1月までの累計ダウンロード数

スマートフォンアプリの
利用者数が順調に増加
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視覚的に充実し、操作性に配慮した
UIで使い易さを向上

フィーチャーフォン スマートフォン
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マーケティング支援事業
及び広告事業

マーケティング支援事業
四半期売上高

• マーケティング支援事業の売上高は前年同期比20.3％減の228百万円

• 広告事業の売上高は前年同期比26.7％増の162百万円

• 事業効率改善に取り組み広告事業の売上高を優先して拡大

• マーケティング支援も商品戦略を練り直し、4Q以降再拡大へ

広告事業
四半期売上高

（単位：百万円） （単位：百万円）
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マーケティング支援事業の
既存/新規顧客別売上高
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人気検索
豚バラで1位
鍋で4位

TV CM連動企画

受動的に見た15秒CMを
能動的な料理体験に変換

ヒット商品の事例

特徴理解、トライアル促進
によって紅酢ブームに貢献

レシピ訴求による食卓登場機会の拡大

(2012年1月時点)
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2011年4月期
第3四半期
累計期間

2012年4月期
期初計画 予算進捗率

売上高 2,790 4,000 69.8%

営業利益 1,359 1,872 72.6%

経常利益 1,317 1,822 72.3%

四半期純利益 766 1,002 76.4%

（単位：百万円）

2012年4月期の見通し
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すべての家庭のあらゆるシーンに
料理が楽しみになるきっかけを提供する





【本資料及び当社IRに関するお問い合わせ先】
クックパッド株式会社　経営管理部
TEL：（03）6408-6143
Mail ： IR@cookpad.com

    　本資料に記載された情報や業績予想等の将来見通しは、資料作成現時点において入手
可能な情報及び当社が合理的と判断した一定の前提に基づいて作成されております。
　　今後、経営環境の変化等の事由により実際の業績や結果とは異なる可能性があります。


