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本書には 当社又は当社グループに関連する見通し 計画 目標などの将本書には、当社又は当社グループに関連する見通し、計画、目標などの将

来に関する記述がなされています。これらの記述は、当社が現在入手して

いる情報に基づき、本書の作成時点における予測等を基礎としてなされたも

のです。また、これらの記述は、一定の前提（仮定）の下になされています。

これらの記述または前提（仮定）が、客観的には不正確であったり、または

将来実現しないという可能性があります。将来実現しないという可能性があります。

また、本書に記載されている当社及び当社グループ以外の企業等にかかわ

る情報は、公開情報等から引用したものであり、かかる情報の正確性・適切

ず性等について当社は何らの検証も行っておらず、また、これを保証するもの

ではありません。

エムスリー株式会社
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Vidal Groupとは

フランス、ドイツ、スペインの3カ国を中心とした世界各地域にお
いて 医薬品情報のデータベース関連事業を行う企業いて、医薬品情報のデータベース関連事業を行う企業

 1914年にフランスで医薬品情報辞典を創刊して以来、Vidalブ
ランドはフランス語圏の医療従事者の間で非常に高い認知ランドはフランス語圏の医療従事者の間で非常に高い認知

紙媒体からオンライン、モバイルへの切り替えが進み、サービ
スのインタ ネ ト化に成功スのインターネット化に成功

近年、蓄積された医薬品データベースを活かし、クリニック・病
院 薬局等 対し 医療情報シ ムを提供する新事業も開始院・薬局等に対して医療情報システムを提供する新事業も開始

事業の付加価値は高く、営業利益率は20%超
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Vidal Groupの概要

拠点拠点 フランス、ドイツ、スペイン

Vidal Group 主な事業

医薬品リステ ング事業
拠点拠点 フランス、ドイツ、ス イン

医薬品情報の

医薬品リスティング事業

– DB上への医薬品の情報を
掲載。オンライン・書籍・モバ

創創 業業 1914年

事業内容事業内容 医薬品情報の
データベース関連事業

従業員従業員 約200人

掲載。オンライン 書籍
イル等から閲覧可能

– 製薬会社から掲載料を受領

（百万ユーロ）

売 上： 41.7
営業利益： 8.8

エンドユーザー向け
医薬品情報提供事業

業業 績績

営業利益： 8.8
当期利益： 5.5

国別売上

– 病院・クリニック・薬局等に、
データベースを院内システム
へ統合する形で販売

(2015.1(2015.1--12)12)

ドイツドイツドイツドイツ

スペインスペインスペインスペイン

Copyright © 2016 M3, Inc.  All rights reserved. 3

フランスフランスフランスフランス



Vidal Groupの特徴

フランス、ドイツ、スペインに数万人規模の医師会員基盤

フランスでは全医師の75％以上にあたる15万人を会員とし 圧フランスでは全医師の75％以上にあたる15万人を会員とし、圧
倒的な認知度

ラテンアメリカ、中東などスペイン語圏、フランス語圏の国々へも
サービスを提供

国別医師会員数 （千人） フランス医師の会員比率国別医師会員数 （千人）

150

フランス医師の会員比率

非Vidal
会員

100
会員

40

Vidal

Copyright © 2016 M3, Inc.  All rights reserved. 4

フランス スペイン ドイツ 会員



フランスにおけるVidalの重要性

薬剤の情報を探す時に使う情報源の比率は？ （Total 100%）

Vidal
S ft D D t b (BCB Vid l)

46%
11% スで最も重要

Physicians

Software Drug Database (BCB, Vidal)

Medical Representative Pharma 
companies
Base-données-publiques.gouv.fr

11%

10%

8%

フランスで最も重要
な情報源と認識

Press/paper

Learned Society websites

7%

6%

Interaction with other doctors

Google
Pharmaceutical manufacturer’s 

5%

4%

2%websites
Social network

Others

2%

2%
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資料: Quantitative survey － June 2015 (Sponsored by Vidal, conducted blind.) 
n=388 prescribers including 187 GPs, 122 private practice specialists and 79 hospital specialists (Vidal members)



本案件の戦略目標

Ｖｉｄａｌ Ｇｒｏｕｐ エムスリーＶｉｄａｌ Ｇｒｏｕｐ エムスリー

フランス、ドイツ、ス
MR君 治験君等の

ペインにおける医師
会員基盤およびブラ
ンド認知

MR君、治験君等の
eを用いたサービス
開発力

既存事業を通じた現
地製薬会社との関
係性

米国、英国、中国
等、海外への事業
展開実績

係性
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医師会員・調査パネルの推移 （グローバル）

4,500

（千人）
全世界で

400万人以上

3,500

4,000 その他の地域
（M3 Global Research, 
MDLinx, ロシア）

韓国

2,500

3,000
韓国 （MEDIGATE）

中国

インド

1,500

2,000

中国

フランス、ドイツ、
ペイ

500

1,000

1,500

米国 （MDLinx + PDR）

英国 （Doctors.net.uk）
スペイン （VidalGroup）

0

500

日本 （m3.com）

FY08 FY09 FY10 FY11 FY12 FY13 FY14 FY15 FY16 本案件
実施後1Q
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実施後1Q

カバーする医師会員はグローバルで400万人を超える



サービス展開アイデア

サービス 展開の方向性

製薬プロモーション支援
（MR君等）

Vidal Groupの会員基盤を活かし、
m3.comのようなプラットフォームを
構築

CME*1・教育 製薬会社をスポンサーとして展開
Vidal Groupのブランド力も活用

リサーチ フランス、ドイツ、スペイン、中南米
の医師を加え、グローバル調査パ
ネルを拡充

転職支援、治験支援 各国の会員基盤を活かし、サービス
展開を検討

地域の特性を見極めつつ、サービス展開を準備
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*1 Continuous Medical Education 医師の生涯教育

地域の特性を見極めつつ、サ ビス展開を準備



本案件の概要

Vidal Groupの持株会社であるAXIO Medical 
Holdings Limited（「AXIO」）の発行済全株式を取

今回の
取引概要

g （ 」）の発行済全株式を取
得し、完全子会社化する取引

株式取得方法は、AXIOの全株主からの株式譲受

株式取得価額は 約100百万ユ ロ*1（約116億円）株式取得価額は、約100百万ユーロ*1（約116億円）

本件実施最終合意

今後の

本件実施最終合意
に関する契約締結

2016年10月7日

今後の
スケジュール 株式売買契約締結 未定（2016年12月末ころまでを予定）

（フランスにおける労働者評議会と
の協議を含む関係法令上の手続完

株式引渡期日
の協議を含む関係法令上の手続完
了後）*2
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*1 本件買収成立時に確定

*2 フランスの法規制上、本件の成立には労働者評議会の承認等の諸手続きが必要となります


