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中期経営計画策定に関するお知らせ 

 

 

当社は、この度、平成 31 年 9 月期を初年度とする中期経営計画（平成 30 年 10 月～平成 33 年 9 月）を

策定し、本日開催の取締役会で決議いたしましたので、下記のとおりお知らせいたします。 

 

 

記 

 

 

1. 基本方針 

 

当社は現在、計画最終年度平成31年9月期の連結売上高2,200百万円、連結営業利益210百万円を

経営数値目標とする中期経営計画の遂行途上にあります。 

医療分野における新規事業戦略の具体施策として平成 28 年 11 月に設立した、自由診療医科分野の

インターネット予約・検索サイト事業会社「株式会社イメージワンゼロット」は、事業領域を自由

診療歯科分野へと拡大するとともに、人材を中心とする経営資源強化による早期事業確立を目的と

して、平成30年5月に自由診療歯科分野で同様の事業を運営する「株式会社エンパワープレミアム

（以下、エンパワープレミアム社）」と合併しましたが、存続会社である合併後のエンパワープレ

ミアム社が当社の関連会社となったことで、当社は平成30年9月期第3四半期決算より連結決算会

社から非連結決算会社に移行いたしました。 

このような状況において当社個別の中期経営計画を整理するにあたって、直近の事業環境変化や関

連会社を通した事業投資方針を検討し、この機会に新たな 3 か年の目標と戦略を社内外に明確に示

し、計画達成による成長基調の定着を目指すことにいたしました。 

 

本中期経営計画の基本方針は次のとおりであります。 

第一に、主力事業領域と位置付けるヘルスケア分野においては、政府が推進する科学技術基本方針

「Society 5.0」のテーマでもある「ＡＩ」「ネットワークによる遠隔医療」を主軸に置き、積極的

な事業投資と商品展開を図ってまいります。 

第二に、事業規模拡大に向けた新規事業分野と位置付けるインターネット予約・検索サイトを中心

としたウェブ・サービス事業は、本中期経営計画期間においては、関連会社であるエンパワープレ

ミアム社による投資事業と位置づけ、収益体制確立への支援を強化してまいります。 

 

 

 



 

 

2. 経営数値目標（平成33年9月期 当社個別業績） 

 

 売上高 2,300百万円 

 営業利益   250百万円 

 

 

 

3. 事業戦略  

 

ヘルスケアソリューション事業 

① 医療画像システム商品群の商品力強化により、当社既存顧客の更新需要に応えるとともに新規受注

の拡大を実現いたします。 

・ ＡＩによる画像診断補助機能を有効活用可能とする新機能を実装したPACS（医療画像保管・配

信・表示システム）と、連携機能を強化した新レポートシステムの新製品を投入いたします。 

・ ユーザビリティを強化した超音波レポートシステムの新製品を投入いたします。 

② 遠隔画像診断サービス事業への積極投資を行い、計画最終年度までにヘルスケア事業の新たな主力

事業としての位置付けを確立いたします。 

③ ウェアラブルソリューション分野に位置付ける duranta（テレメトリー式心電送信機）事業は、展

開する「見守り市場」「不整脈市場」ともに市場成長期にあることを認識し、事業拡大を加速いた

します。 

・ 「見守り市場」では、大手企業の在宅見守りサービス開始が続く状況にあり、さらに連携先を

開拓しながら、連携先サービスの市場浸透による出荷拡大を目指します。 

・ 「不整脈市場」では、新たに心電解析機能を追加開発した新製品を投入し、販売拡大を目指し

ます。 

 

ＧＥＯソリューション事業 

 国土交通省が推進するITによる土木測量分野の生産性向上方針「i-Construction」関連市場の拡

大を背景に、UAV（ドローン）関連ソフトウェアの販売を強化いたします。 

・ 平成30年9月期を通して構築した全国のPix4Dmapper（UAV撮影画像等の自動オルソモザイク＆

3D処理ソフトウェア）代理店ネットワークの活性化を図ります。 

・ i-Construction需要に応える関連ソフトウェアのラインアップ充実を図ります。 

 

ＣＲＭソリューション事業 

 エンパワープレミアム社の営業ネットワークを活かして、新たに自由診療医科向けの CRM ソリュー

ションサービス製品の販売を計画初年度となる平成31年9月期より開始いたします。 
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4. 投資事業方針 

自由診療医科歯科分野のインターネット予約・検索サイト運営を中心としたウェブ・サービス事業

は、本中期経営計画期間においては投資事業と位置づけ、関連会社エンパワープレミアム社の平成

30年6月合併3期目の黒字化に向けた事業推進を支援してまいります。 

                                                                     

 

 

【本資料に関する注記事項】 

 

１） 本資料の説明図に表示されている平成 30 年 9 月期の全社売上、営業利益の見込額は、平成 30 年 6

月8日付「非連結決算への移行及び平成30年9月期業績予想に関するお知らせ」にて公表いたして

おります業績予想値であり、また、変更はありません。 

２） 本資料に表示されている経営数値目標値は、非連結決算会社である当社の個別業績数値であり、関

連会社エンパワープレミアム社の損益は反映いたしておりません。 

エンパワープレミアム社については、平成 30 年 4 月 25 日付「連結子会社の吸収合併及び連結子会

社・関連会社の異動並びに増資引受に関するお知らせ」にて公表いたしております。 

３） 本資料に記載されている内容は、現時点で入手可能な情報や、合理的と判断した一定の前提に基づ

いて策定されたものであり、潜在的なリスクや不確実性等を含んでいることから、その達成や将来

の業績を保証するものではありません。今後の様々な要因の変化により実際の業績は、本資料の記

載内容と異なる結果となる可能性があります。 

 

 

 

 

 

以 上 


